CONDITIONS DOADMISSION

La formation sOadresse " des personnes de niveau baccalaurZat et/ou dZten-
trices dOune expZrience professionnelle avZrZe.

Les candidats seront recrutZs apres examen de leur dossier et ~ 1Qissue
dOun entretien visant ~ apprZcier leurs motivations pour la crZation dOune
agence commerciale.
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RENSEIGNEMENTS
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33076 Bordeaux Cedex
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RESPONSABESDELA FORMATON

Pierre BONFILS, vice-prZsident
de IOUiversitZ Mont esquieu - Bordeaux 1V,
chargZ de la formation tout au long de la vie.

Marie-Agnes GIACON, secrZiaire gZnZrale
de la FZdZration Nationale des Agents Commerciaux. AvetesouenduConsedgiond Gpuiainestle FIFPL
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CRfATION, GESTION
et TRANSMISSION
DE LOAGENCE COMMERCIALE

Le stage prZparatoire ~ la crZation dOne agence commerciale estune formation natio-
f nale, spZcialement adaptZe aux por teurs de projet dOagene(s) commercial e(s).

Elle est le rZsultat dOn par tenariat conclu entre IQUhiversitZ Mont esquieu - Bordeaux IV ﬁ
et la FNAC (FZdZration National e des Agents Commerciaux).

Les enseignements sont dispensZs dans les locaux de IOUniersitZ Montesq uieu - Bor-
deaux IV, et dans ceux rZservZs par la Chambre Professiomelle des Agents .
Commerciaux du Sud-Ouest. lls sont assurZs par des ensegnants de I@niversitZ et par |
des intervenants : agents commerciaux et for mateurs spZdalistesde la profession.
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Outre le fait de dZvelopp er 1Oeprit dGiitiative et dOincier ~ la crZation dOetre

cette formation a pour but de :

prise,

— —
= ¥ permettre IQaquisition des concepts fondamentaux en matiere juridique, comptable, —
fiscale et sociale et dDgprZhender les probl Zmatiques de gestion et de stratZgie com- E—
merciale =
¥ assurer ~ ces futurs agents commerciaux une prestation d@ccompagne ment person- a
nalisZe au montage de leur projet
¥ crZer un carrefour de liaisons : agents commerciaux / entreprises
¥ devenir une rAZrence dans le cadre de la transmission d@gences commerdiales
¥ garantir un rZel savoir-vendre aux entreprisesdZsireusesde dZvelopper leur force de
vente en faisant appel ~ des indZpendants.
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Cette formation sOadesse aux personnes qui souhaitent exercer leur activitZ comme
indZpendants, sous un statut de profession libZral e, en proposa nt une prestation de ser-
vice commercial ~ toute entreprise ayant IOoljectif dOasurer sa croissance, quelque soit
son secteur dDactivitZZconomiq ue.

| DESENSHGNBEVIENTS:
dispensZs sur une durZe de 8 semaines,
organisZs en quatre modules

Modul e 1 (80h)

LANGAGEET MfTHODEDEBASE
Infor matique

Communication

Langue vivante : Angla is

SZauritZ Routier e

Modul e 2 (88h)
ENVRONNBVIENTJURDIQUE
Droit de |0atreprise

Droit social

Droit fiscal

Statut de |Qagen commercial

Modul e 3 (68h)
ENVRONNBMENTHNANCIER
ComptabilitZ gZnZrale

Gestion financiere

Relations bancaires

Techniques de gestion

Gestion du parc automobile

Modul e 4 (92h)
ENVRONNBVIENTCOMMERCIAL
NZgociation commerciale

Techniques de vente

Initiation marketing

Communication dOetreprise

Org anisation commerciale et certifica-
tion possible par le biais de QUALICERT

' UN STAGE PRATIQUE :

Le stagiaire devra suivre un stage de
trois semaines orientZ vers la commer-
cialisation. Celui-ci dewra stre effectuZ
au sein dOune entreprise en prioritZ
aupr«s des futurs mandants ou Zventuel-
lement au sein dOuneagence commer-
ciale. Un agent commercial assurera le
tutorat du stage.

I UNE PHASE DACCOMPAGNEMENT
AU MONTAGE DU PROJET

Les stagiaires seront organisZs en sous
grou pes de trois personnes encadr Zs par
un tuteur spZcialiste de la profession, qui
suivra, au cours de cing jour nZes dOat-
liers, IO¥olution de chaque projet.

A 1Giste de cette formation, les candi-
dats dewront prZsenter leur projet de
crZation devant un jury, avant de procZ-
der ~ leur inscription au Registre spZcial
des agents commerciaux au greffe du
tribunal de commerce.



